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	VERSLAG ONDERNEMING VOOR EEN PROSPECTIEKANTOOR


	Naam onderneming:
	

	Dossiernummer:
	

	Land:
	

	Datum:
	Van: 
	
	Tot: 
	


	Beschrijf de doelstelling van het prospectiekantoor.

	


	Heeft het eerste werkingsjaar tot verkopen geleid
 (schrappen wat niet past)?
	Ja --- Neen

	Zo ja, hoeveel en beantwoordt dit aan vooropgestelde verwachtingen  van het business plan?

	


	Wat was de weerslag hiervan op de tewerkstelling van het bedrijf in Vlaanderen (uitgedrukt in voltijdse equivalenten)?

	


	Heeft u in het kader van dit initiatief contact gehad met de adviseur internationaal ondernemen (schrappen wat niet past)
(de vroegere provinciale adviseur)?
	Ja --- Neen

	Zo ja, wat was het resultaat van dit contact ?

	


	Heeft u tijdens dit werkingsjaar een beroep gedaan op de vertegenwoordiging van FIT in het land waar uw kantoor gevestigd is? (schrappen wat niet past)?
	Ja --- Neen

	Zo ja, wat was het resultaat van dit contact ?

	


	Wat zijn de toekomstperspectieven voor uw onderneming op deze markt?

	


Dit document elektronisch aan uw dossier hangen aub.(via ‘mijn aanvragen’)
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